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So vermarkten Sie Bücher effektiv über AbeBooks

Agenda

1. Die Basis Ihres Erfolgs: Produktdaten stetig optimieren

2. NEU: Sammlerstücke in “virtuellen Schaufenstern” platzieren

3. Hintergrund: Weitere Marketingkanäle

Fragen & AntwortenFragen & Antworten



1. Die Basis Ihres Erfolgs: Produktdaten

stetig optimieren

Inhaltsbeschreibungen hochladen & von Volltextsuche profitieren!Inhaltsbeschreibungen hochladen & von Volltextsuche profitieren!
− Inhaltsverzeichnis

− Klappentext

− Bei Sammelwerken sämtliche Autoren und enthaltenen Artikel aufzählen

− Abkürzungen vermeiden

Produktdaten strukturiert, d.h. in getrennten Feldern exportieren!Produktdaten strukturiert, d.h. in getrennten Feldern exportieren!
− Bestellnummer− Bestellnummer

− ISBN

− Anzahl

− Verlagsort

− Erscheinungsjahr (vierstellig)

− Erscheinungsjahr (Text)

− Einband

− Zustand

− Auflage

− Illustrator

− Autor

− Titel

− Preis

− Format/Größe

− Seitenzahl

− Schlagworte



1. Die Basis Ihres Erfolgs: Produktdaten

stetig optimieren (Forts.)

Sämtliche Suchattribute bei AbeBooks nutzen!Sämtliche Suchattribute bei AbeBooks nutzen!
− Erscheinungsjahr (4-stellige Zahl)

− Einbandart: Softcover oder Hardcover?

− Vom Autor  oder Illustrator signiert (ja/nein)

− Erstausgabe (ja/nein)

− Schutzumschlag vorhanden (ja/nein)

− AbeBooks-Kategorie angeben

− Zustand (Neu oder Gebrauchtbuch)− Zustand (Neu oder Gebrauchtbuch)

Bilder hochladen Bilder hochladen --> erhöht Verkaufschancen um bis zu 30%!> erhöht Verkaufschancen um bis zu 30%!
− Max. 100 KB

− .jpg oder .gif,

− Buch/Bestellnr. als Dateiname,  z.B. 2323A.jpg

− Mehrere Bilder in .zip-Datei packen und dann hochladen

− Gratis!



Suchattribute bei AbeBooks

Attribute in der Detailsuche:Attribute in der Detailsuche:

�� ErstausgabeErstausgabe

�� Einbandart Einbandart 

�� SigniertSigniert

�� Mit SchutzumschlagMit Schutzumschlag

Suche nach Suche nach 

ErscheinungsjahrErscheinungsjahr

Attribute in Suchergebnissen:Attribute in Suchergebnissen:

�� NeubücherNeubücher

�� ErstausgabeErstausgabe

�� SigniertSigniert

�� Mit SchutzumschlagMit Schutzumschlag

�� EinbandartEinbandart

�� Mit Angebotsfoto des Mit Angebotsfoto des 

VerkäufersVerkäufers



2. NEU : Sammlerstücke in “virtuellen

Schaufenstern” platzieren

1. Vier neue, „virtuelle Schaufenster” bei AbeBooks.de präsentieren 
ausgewählte Sammlerstücke:

2. Parallel werden ausgewählte Bücher in spezifischen, auf ein 
Kundensegment zugeschnittenen Newslettern vermarktetKundensegment zugeschnittenen Newslettern vermarktet

3. Bis zu ein Drittel der in den Schaufenstern ausgestellten Bücher 
wird anschließend abverkauft!

4. Nur Bücher mit Bildern werden dargestellt – Buchpreis sollte 
zwischen etwa EUR 40 und EUR 1.000 liegen

5. Als Verkäufer können Sie uns KOSTENLOS eigene Titel für die 
Präsentation in den neuen Schaufenstern vorschlagen



2. Beispiel für ein “virtuelles Schaufenster”



So schlagen Sie ein Buch für ein Schaufenster vor:

• Bücher stellen idealerweise eine „Visitenkarte“ Ihres Angebots 
dar – von jedem Buch wird auch auf Ihr Komplettangebot verlinkt!

• Es werden ausschließlich Bücher mit Bildern und einer 
qualitativ hochwertigen Beschreibung akzeptiert

• Buchpreis zw. etwa EUR 40 und EUR 1.000

• Sie können bis zu 2 Bücher pro Monat für ein Schaufenster 
vorschlagenvorschlagen

• Wie? Kontaktieren Sie unseren Kundenservice über das 
Kontaktformular auf der Webseite. Folgende Angaben werden 
benötigt:

− Ihre Buchnummer (z.B. 1023A)

− Name der Webseite (z.B. AbeBooks.de)

− Name des Schaufensters (z.B. Signierte Bücher)



3. Hintergrund: Weitere Marketingkanäle bei 

AbeBooks

• Unser Ziel: Kaufinteressen der Kunden und vorhandene 
Angebotssegmente optimal aufeinander abstimmen!

• Beispiele für weitere Schaufenster / Marketingkanäle:
− Versandkostenfreie Bücher
− Neue Bücher− Neue Bücher
− Auf einen Verkäufer zugeschnittene Verkaufsaktionen
− Schnäppchen / günstige gebrauchte Bücher

• Kooperationspartnern werden segmentierte Datenfeeds mit 
ausgewählten Segmenten angeboten (z.B. nur gebrauchte Bücher)



Offene Fragen?Offene Fragen?

Vielen Dank für Vielen Dank für Vielen Dank für Vielen Dank für 
Ihre Aufmerksamkeit!Ihre Aufmerksamkeit!


